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Acesso a mercados extrangeiros

AJUDAS

de instituicoes

de empresas

para feiras
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EuroLatina Sao Paulo

» Ajuda empresas brasileiras na criacao e ampliacao de parcerias com
empresas alemas.

> Trabalha para clientes diretos ou pela Camarade Comeércio da cidade
de Essen, Alemanha.

> Prepara viagens, feiras ...
> Procura o que VOCé precisa: parceiros, maquinas, tecnologia, pessoal ...

> Pode ser seu escritério na Alemanha

&

www.eurolatinainternational.com.br
© ©

urolatina

@ @ @ Prof. Dr. K. Rother — Muenster University of Applied Sciences, Brasil - Agosto 2009 3




As Cameras Brasil-Alemanha ajudam em:

Belo Horizonte

CAMARA
Blumenau BRASIL
Brasilia Rercons ALEMANHA

Curitiba
Goiania
Natal

Porto Alegre

Rio de Janeiro

vV VvV VW V¥V VYV VY V VY V

Frankfurt (Alianca das Cameras Alemas de Comercio do Mercosul)
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e-trade-center

E -Trade Center (1)

> E- trade center é:

o Uma bolsa de contatos das Camaras de Comércio
alemas

o Pagina da Web:

http://www.e-trade-center.com
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e-trade-center

E -Trade Center (2)

> As empresas podem:

o Oferecer seus produtos
o Demandar produtos
0 Buscar socios para cooperacgoes

o Buscar distribuidores, etc.
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=—"1Senior Experten Service

> Aposentados espertos resolvem o seu problema de expo rtacao.

> Eles viajam a sua empresa e ficam até 6 meses Ila.

> Dirija 0 seu requerimento ao SES em portugués. S ES

> Custos: Senior Experten Service

o De viagem
o Gastos de SES

o Ha subvencoes
Buschstral3e 2

D-53113/53012 Bonn
Postfach 22 62

Tel.: +49-228-260900
Fax: +49-228-2609077
E-mail: ses@ses-bonn.de

%
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.] Bundesverband des Deutschen Grof3- und
B-G-Al AufRenhandels e. V

> BGA:

0 Associacao Alema de Atacado e Comércio Exterior .I

o Abrange 120.000 empresas B-G-A
B etter
0 Oferece contatos com clientes e fornecedores Husiness
Worldwide
B Excport
EA | mmport

o Pagina da Web: B Gro e undl

Auu===nh=zmnd=1

http://www.bga.de
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AH P Dﬁhﬁ-NﬂLD HAHN PEIKERT

» E uma empresa de servicos. _
B C*
» Tem sedes em Munster, Berlim e Heidelberg, &
Alemanha. [ —
> E especializada na Europa, Japio, India e EUA. I
S L I
> Apoia as PEME na internacionalizacao. S5 “
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AH P DﬂHNﬂLD HAHN PEIKERT

Oferece:

> Um pacote inteiro de apoio para o desenvolvimento da _&
internacionalizacao.

» Procura compradores parcelros e representantes I I

> Ajuda a estabelecer uma empresa.

» Acompanha o desenvolvimento dos negocios. “

> Falam portugués e outras 7 linguas.

> delhaes@ahpkg.de e
-
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Plameex

PLataforma de a

. LETICIA PULIDCH{ALVAFQADO & PARTNER
ApOIO em »f;;{ EXPORT SUPPORT

" ) 4

Muenster, Alemanha, para %
Empresas
EXportadoras

A solucao dos seus problemas de exportacao
para Alemanha e Europa:

N Info@Ipa-partner.com
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Plameex
Servicos -

CALA
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[%_‘r Eaas Coopera com BASKA do Brasil

«Servicos de Importacao

«Servicos de Exportacao @6

*Servicos de Transporte
- P BASKA
Area Juridica e Técnica Operador de Transporte
Multimodal

«Centro de Distribuicao

*Trading

e
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LETICIA PULIDOIALVARADO & PARTNER
™ EXPORT SUPPORT
—| EQUIPO \ L4

Lig. Ciencias
empresariales/Psychologia

Leticia Pulido Alvarado

ldiomas

Jutta Danner

Evelyn Mohr

Division Latinoameérica

Antonia |Bernardo Moares

Isaac Ochoa Ledn Carmen Buczek-Gessner

WPr
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Assessor universitario / recém formado (1)

Com formacéao prévia em: Comercio industrial, atacado e
comercio exterior

"

Se contrata um estudante da Universidade de Ciéncias
Aplicadas Fachhochschule Miinster como assessor

"

O assessor estuda a capacidade da empresa

"

Define com a empresa objetivos para exportar

&
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Assessor universitario / recém formado (2)
. N

Desenvolve um plano de procedimentos:

o Seleciona um mercado europeu
o Escolhe produtos adequados

o Escolhe um canal de distribucao
0 Sugere precos

o Sugere formas de publicidade

o Estabelece um plano de contatos

Discute planos com a empresa. Corrige planos. Ajuda a realizar
planos. Ajuda a controlar os objetivos.
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Ajudas para as feiras

Na comunicacao B-to-B 79% dos
expositores alemaes consideram
Importantes as feiras.

43% dos compradores industriais alemaes
baselam as suas deci¢coes de compras
nas feiras.

Fonte: H. Hochheim, AUMA (estudo TNS Emnid), palestra do 8-11-07 na FH Munster

€
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Assistentes ANCALA para FEIRAS

ANCALA é uma organizacao da Muenster University of Applied Sciences,
Alemanha

> Atendem os visitantes e expositores nas feiras.

» Taduzem, quando for necessario.

> Orientam os expositores. \
h

T \ANCALAe.V.

V4 Alumni Network CALA

Y 4
4

» Custo: 95 EUR por dia

> Contato: ancala@fh-muenster.de
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CD: Institucdes que ajudam no acesso na Uniao Européia

» EuroLatina

» Camaras Brasil-Alemanha
» E-Trade Center

> SES

> BGA

> AHP

> PLAMEEX

» Assessor universitario

> ANCALA

» Como fazer negocios com Portugal?
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